
MPS

Dando valor al dealer

Un elemento crítico en su estrategia

de proteger a sus clientes y su

margen
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“Lean” 

“a production practice that considers the 
expenditure of resources for any goal other than 
the creation of value for the end customer to be 
wasteful, and thus a target for elimination.”

Source: www.wikipedia.org



o Inspirado en conceptos de Lean
o Universal (laser, inkjet, LFP, ribbon, etiquetas, 3D…)
o Fácil
o Preciso (Video):

o Sin falsos envíos
o Entregas programadas en función de días restantes
o Control de los costes

o Respeto al medioambiente
o Información exclusiva on-line para el cliente (Cloud)
o Información exclusiva para el dealer
o Pasito a pasito en dirección segura a un servicio MPS

Qué hace de Nubeprint una

solución única?

https://www.youtube.com/watch?v=FUwMKbtKopU
http://zero.nubeprint.com/cloud/nbp?search=S93286008342311581787211718116816315617025212412411022715066421813582011144253227201731172449111019011981642351252264415
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o Dirigido a clientes actuales o nuevos.
o Argumentos: evolución natural del servicio:

o Despreocúpese de la gestión de sus impresoras.
o Pague como habitualmente hace: por cartucho o por página.
o Consiga el control total de sus costes de impresion.

o Deje instalado el agente de recolección de datos de forma 
sencilla.

o Utilice la más avanzada tecnología de gestión remota de 
impresoras para impresionar a su cliente: ponga su “pegatina” 
en el equipo con un QR único para acceso instantáneo del 
cliente a sus servicios.

Proceso de venta

Esta impresora es gestionada en tiempo real por
DISTRIBUIDOR ABC

Escanee el código para conocer el
estado del equipo, o solicitar
asistencia



o Puesta en marcha con 2 clicks:
o Cree un Proyecto para su cliente

o Abra el email que recibirá en pocos segundos

o Lea el email y siga sus instrucciones:
o Descargue el agente CPM

o Instálelo: pulse “install”

o Verifique la instalación: pulse en “Start”

Sencillez



o Cartuchos a punto de agotarse:
 Vd. selecciona con cuántos días de preaviso a su agotamiento

quiere ser notificado.
 El Sistema le envía un email con el aviso.
 Vd. procesa el envío como haría con cualquier otro pedido. 

o Cliente requiere de sus servicios:
 El cliente escanea el QR de su equipo y pulsa el botón de 

asistencia.
 Vd. recibe la notificación de forma instantánea y con el equipo en

cuestión perfectamente identificado.

o Alertas técnicas de las impresora
 El Sistema la detecta y le envía un email con todos los detalles

que necesita para pre-evaluarlo.

Gestión sin esfuerzos ni riesgos
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Ejemplo de email: alerta de 

consumible

http://zero.nubeprint.com/cloud/nbp?search=CNC330401424723319473126179172163149173139976110226158644219174179981425322519779116240321920123216723711722940233250171
http://zero.nubeprint.com/cloud/nbp?search=CNC330401424723319473126179172163149173139976110226158644219174179981425322519779116240321920123216723711722940233250171


Ejemplo de email: 

Alerta de Cliente / alerta técnica



Ejemplo de email: actividad semanal

CW 2014-05-31



o Refuerce la lealtad de sus clientes:
 Visítele a los 45 días de la instalación

 Comparta el panel de sus impresoras

 Muéstrele el análisis

 Demuéstrele cómo se asegura que no se 
desperdicia el tóner

 Sorpréndale con la Cloud de su impresora

Gestione sus cuentas

ENHORABUENA! 
YA ESTÁ VD. DANDO SERVICIO MPS!

http://zero.nubeprint.com/cloud/nbp?search=CNC330401424723319473126179172163149173139976110226158644219174179981425322519779116240321920123216723711722940233250171


Gestione sus cuentas



Explore las nuevas oportunidades en sus clientes
cada 3-6 meses:
 Posibilidad de vender nuevos equipos?:
 Equipos sobre-utilizados
 Impresora operativamente obsoleta

 Asesore a su cliente:
 … si los cartuchos se instalan desperdiciando toner.
 … si las impresoras color se utilizan para imprimir

monocromo.
 …si las incidencias técnicas son numerosas.

Aún hay más: gestión avanzada (1)

CW 2014-05-31



Coste por página (CPP):
 Ofrézcalo unicamente si el cliente se lo pide,
 …salvo que ya esté Vd. familiarizado con los 

riesgos.

Gestión avanzada (2)

Cómo le protege Nubeprint de los riesgos del CCP?
 Un módulo exclusivo hace los cálculos de los 

importes a facturar por Vd. de forma automática.

 El módulo de rentabilidad le indica si gana o pierde y 

por cuánto y por qué. 



Cargue en el sistema las 
impresoras de sus clientes.

El sistema gestiona por Vd.

Vd. haga crecer su negocio… 
¡de forma rentable!



¡Muchas gracias!




